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EVIDENCIAS INFORME MENSUAL EJECUCION CONTRACTUAL

EVIDENCIAS

Contratista: Beatriz Vela Gomez

Numero de contrato: CO1.PCCNTR. 3342411 de 2022
Periodo: 16 de junio a julio1l5 de 2022

Supervisor de contrato: Mario Cristébal Ariza Arbeldez

A continuacidn, se evidencias las actividades desarrolladas durante el mes de 16 de junio a
julio 15 de 2022

Obligacién 1: Impartir formacién a aprendices en el programa de formacion presencial y
con el apoyo de las plataformas dispuestas por la entidad segun el procedimiento de
ejecucion de la formacion.

Fecha: 18-02-2022 y finaliza y 02-02-2023

Ficha: 2374742

Programa de formacion: Gestion de Mercados

Fase: Planeacion Il

Actividad de proyecto: No.10

Competencia: Implementar las acciones de penetracién del producto o servicio en el mercado de
acuerdo con la rentabilidad y estrategias de mercadeo

Competencia: Gestionar las Superficies en los puntos de venta segln estrategias de exhibicion
Competencia: promover la interaccion idonea consigo mismo, con los demds y con la naturaleza en
los contextos laboral y social.

Resultado o resultados de aprendizaje: Aplicar pruebas de mercado a productos o servicios con calidad
de servicio teniendo en cuenta las politicas de la empresa.

Resultado de aprendizaje: Evaluar el impacto de la exhibicidn segun el nivel de satisfaccion de los
clientes.

Resultado de aprendizaje Desarrollar permanentemente las habilidades psicomotrices y de
pensamiento en la ejecucidn de los procesos de aprendizaje

Actividad de aprendizaje: Disefiar indicadores y estandares de gestion de mercadeo
considerando la relacidn costo beneficio integrado, de acuerdo con objetivos de la empresa
Actividad de aprendizaje: Elaborar plan de accién de mercadeo, de acuerdo con indicadores y
Actividad de aprendizaje: Aplicar pruebas de mercadeo al producto o servicio ofertado y su punto
de venta, con el fin de determinar el nivel de satisfaccion y la respuesta alcanzada frente a las
politicas de la empresa

Proyeccion de actividades: del 16 al 30 de julio (actividades de proyecto 11)

Competencia: Negociar productos y servicios segin condiciones del mercado y politicas de la
empresa.

GC-F-005 V. 05

Linea de atencién al ciudadano: 018000 910270 f v O

Linea de atencién al empresario: 018000 910682 @SENAcomunica www.sena.edu.co



SENA

N

Actividad de aprendizaje: Utilizar estrategi

Apc\ra apoyar la presentacién de los productos o

servicios, segun protocolo establecido por la empresa.
Actividad de aprendizaje: Estructurar plan estratégico comercial de eventos, teniendo en cuenta

los protocolos establecidos por la empresa
Nombre del ambiente de aprendizaje: Virtual
Descripcién de la sesion:

ET

Wela Gomme=z

o

Sesion en linea Pausas actiwvas
para vivir bien_

INnst. Beatri=z

MIe 1307, 2022, 'de” 20000 a 271200

Grabacion sesion en linea, julio 13 de2022 “Pausas activas para vivir bien”

link de

la evidencia:

https://drive.google.com/file/d/175xN soDki4ReeZwzgbkfaSpORgTTtOn/view?usp=sharing

BEATRIZ VELA GOMEZ
facha de inicio: 11 de Julio de! 2022 - fecha de vigencia: 01

£33
f

Asunto: Sesion en linea "Pausas Activas para Vivir bien”

de Diciembra def 2022

Inicio Actividad de Proyecto 10: Realizar pruebas del producto y/o

servicio

Imagen SENA
n . Cordial saludo apreciados
aprendices:
N | SESION P
'\ 'EN LINEA L@s invito a la sesidn en linea Actividad

de Proyecto 10: Realizar pruebas del
producto y/o servicio” en esta
oportunidad estaré aborando el tema
realcionado con las "Pausas Activas
para Vivir bien" se ilustrara el
desarrollo de las actividades

formativo.

Duracion

Tmagen SENA

De su asistencia depende en gran
medida los resultados del proceso

Fecha: miércoles 13 de julio de 2022
Hora: 8:10 p.m.

: 45 minutos

Ruta de ingreso: AQUI

Linea de atencién al ciudadano: 018000 9210270

Linea de atencidén al empresario: 018000 910682

(copie y pegue el enlace en la barra de direcciones)

Nota: Es necesario hacer el ingreso 15 minutos antes de iniciar la
reunion para autorizar los permisos, su participacion es importante. no
falte.

Beatriz Vela Gomez - Instructor Vocero
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https://drive.google.com/file/d/175xN_soDki4ReeZwzgbkfaSp0RqTTt0n/view?usp=sharing

MOTRICIDAD

Habilidades motrices

Desplazamientos Propias del deporte
Saltos Técnicas de expresion
Giros Danzas

Control de objetos Mundo laboral

Figura 1. Habilidades motrices

A Se iniciaron ls grabacién y ks tramscripcidn. informa a todon de que se bes ests grabando y b

& Sesion en linea "Pruebas de Mercado” _Inst. Beatriz Vela Gomez

(2} Mié 06/07/2022, 'de’

® i Unirse a la reunién de Teams

Grabacion sesion en linea, julio 6 de2022 “Pruebas de Mercado”

=]
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]
[
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link de

evidencia:

https://drive.google.com/file/d/1z aipuyZYgT78LHglAHmMIHSs|pi2YOBt5/view?usp=sharing

| BEATRIZ VELA GOMEZ
R - fecha de inicio: 01 da Julio del 2022 - fecha de vigencia: 01 de Diciembre del 2022

Asunto: Invitacion sesion en linea "Pruebas de Mercado”

Inicio Actividad de Proyecto 10: Realizar pruebas del producto y/o

Imagen SENA

servicio

Cordial saludo apreciados
aprendices:

L@s invito a la sesion en linea Actividad
de Proyecto 10: Realizar pruebas del
producto y/o servicio" en esta
oportunidad estaré aborando el tema
realcionado con las pruebas de
mercado y se concluira con una padiet.

De su asistencia depende en gran

Imagen SENA

Hora: 8:10 p.m.
Duracion: 45 minutos
Ruta de ingreso: AQUI

medida los resultados del proceso
formativo.

Fecha: miércoles 6 de julio de 2022

{copie y pegue &l enlace en la barra de direcciones)

Nota: Es necesario hacer el ingreso 15 minutos antes de iniciar la
reunion para autorizar los permisos, su participacion es importante, no

falte.

Beatriz Vela Gomez - Instructor Vocero

& Sesion en linea_ e-Business Inst. Beatriz Vela Gomez

(2 Mié 06/07/2022, ‘de’ 19:00 a 20:00

@ 5 Unirse a la reunién de Teams

Sesion en linea "Pautas para desarrollar la actividad de

2022-06-29 20:10:00 - 2022-06-29 21:00:00

Finalizada

Linea de atencién al ciudadano: 018000 9210270
Linea de atencidén al empresario: 018000 910682
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https://drive.google.com/file/d/1z_aipuyZYgT78LHqlAHmIHsjpi2YOBt5/view?usp=sharing

SENA

Grabacion sesion en linea, junio 92 de2022 ”Pa@para elaborar la actividad de inglés”
link de la evidencia:

B | BEATRIZ VELA GOMEZ
fecha de inicio: 24 de Junio de! 2022 - fecha de vigencia: 20 de Junio del 2022

Asunto: Sesion en linea "Pautas para elaborar la actividad de inglés”

SESION EN LINEA AP 9 "ELABORAR EL PLAN DE ACCION DE

MERCADEOQO"

Imagen SENA

Cordial saludo apreciados
aprendices:

L@s invito a la sesion en linea
Actividad de proyecto 9 "Elaborar en
el Plan de Mercadeo™ en esta
oportunidad daré las pautas para
elaborar la actividad de inglés.

N AN De su asistencia depende en gran
Imagen SEWA medida los resultados del proceso
formativo.

Fecha: miércoles 29 de junio de 2022
l“ ; Hora: 8:10 p.m.
! ' Duracién: 45 minutos
| ) Ruta de ingreso: AQUI
N & (copie y pegue el enlace en la barra de direcciones)
Nota: Es necesario hacer el ingreso 15 minutos antes de iniciar la

reunion para autorizar los permisos, su participacion es importante, no
falte.

Beatriz Vela Gomez - Instructor Vocero

El empleo
©s de todos

Sesion en linea

Actividad de proyecto 10
Motricidad y pausas activas”
2374742
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Desplazamientos
Saitos.
Giros.
Control de objetos

Figura 1. Habilidades motrices

@ tueapests @ Benendoraiph. G Googe G Googe @ Awer Q wwwiotmsicom-. @ Modeoliegads df Goenimte €

@ Copiar el enlace en el portapapeles
2 Obtenergl codigo QR

Insertar en ty blog o pégina web

Compartir en Twitter

2 Compartir en Google Classroom

+@
[}

Sesion en linea "Estrategias en Ventas”

Mig 22/06/2022, 'de’ 19:50 2 21:00

C]
@ K5 Unirse a la reunion de Teams

Grabacidn sesidn en linea, junio 22 de2022 “Estrategias de ventas”

link de la evidencia:
https://drive.google.com/file/d/IMLJ _ FN8O3uSGwlGa0O2gyxoUJHM5t4o0B/view?usp=sharing
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¥ BEATRIZ VELA GOMEZ
[ fecha de inicio: 17 de Junio de! 2022 - fecha de vigencia: 20 de Junio del 2022

Asunto: Invitacion sesion en linea Estrategias de ventas

SESION EN LINEA AP 9 "ELABORAR EL PLAN DE ACCION DE

MERCADEO"

Imagen SENA

Cordial saludo apreciados
aprendices:

L@s invito a la  sesion en linea
Actividad de proyecto 9 "Elaborar en
el Plan de Mercadeo” en esta
oportunidad trabajaremos una Padlet
sobre las estrategias de ventas, haran
uso de (imagenes, fotos, escritos,
= videos etc.)

~ Imagen SENA
De su asistencia depende en gran medida los resultados del proceso
formativo.

Fecha: miércoles 22 de junio de 2022
Hora: 8:10 p.m.

Duracion: 45 minutos

Ruta de ingreso: AQUI

(copie y pegue el enlace en la barra de direcciones)

Nota: Es necesario hacer el ingreso 15 minutos antes de iniciar la
reunion para autorizar los permisos, su participacion es importante, no
falte.

Beatriz Vela Gomez - Instructor Vocero

Sesion en linea "Estrategias en Ventas™

2022-06-23 01:08 UTC

Recorded by Organized by

Beatriz Vela Gomez Beatriz Vela Gomez
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ESTRATEGIAS DE VENTAS

1. Organizar quienes
van a formar su
organizacion

3.Muchas
empresas fallan
cuando no tienen un
sistema de

4.A donde voy a
dirigir a los
vendedores, no se le
puede decir al

® Mot tregaie. Fe Gorew Punte

5. Los vendedores
tienen que estar en
crecimiento
permanente para dar

2.Quién no tenga

un sistema de
administracién en
donde podemos.
saber si vamos bien o

supervisor de
vendedores,
desconocen como
hacerlo o lo hacen de
manera incompleta o
equivocada, en este

vendedor venda y ya.
se debe planear,
tener objetivos,
estrategias, bajario a
tacticas para que nos
de resultado

10 ESTRATEGIAS
REDES SOCIALES

wal sentido tener en un
sistema un
. — supervisor es
7 Sindamisiotnl
2
@ 10 ESTRATEGIAS
& REDES SOCIALES
[+
o
e =y %
o =
—
Una estrategia de =

ventas es un enfoque

resultados, vendedor
que no crece noes
competitivo

o e
€ conctow ™ Rt v D ATALCONED. 7 Descanga tucomic @ Descarger ®

Para ingresar en el
mercado es
importante hacer
primero una
adecuada
investigacion para
determinar que
factores podrian

vm e
oO»00 :

© &

afectar el producto.
En este caso una
estrategia que
ayudaria al proyecto
de Gods Sweets seria
el de aumento de
compras a través de
1a asignacién de
precios lo cual
beneficiaria al
productoy ala
empresa

Grabacién sesién en linea, junio 15 de2022 “Padlet sobre estrategias de ventas”
link de la evidencia: http://sena.territorio.la/recordings.php?idMeeting=1078862-4e

Sesion en linea "Tipos de estrategias de ventas"

2022-06-15 20:10:00 - 2022-06-15 21:00:00

£ 4

BEATRIZ VELA GOMEZ
facha de inicio: 12 de Junio def 2022 - fecha de vigencia: 20 de Junio del 2022

Asunto: Sesidon en linea "Tipos de estrategias de ventas”

SESION EN LINEA AP 9 "ELABORAR EL PLAN DE ACCION DE

MERCADEO™

Imagen SENA

Cordial saludo apreciados
aprendices:

L@s invito a la sesion en linea
Actividad de proyecto 9 "Elaborar en
el Plan de Mercadeo™ se abordara el
tema relacionado con el "Tipos de
estrategias de ventas"”, y pautas para
elaborar la actividad “Programacion de
Plan de Mercadeo del producto o
Servicio™”

imagen SENA

De su asistencia depende en gran medida los resultados del proceso
formativo.

Fecha: miércoles 15 de junio de 2022

Hora: 8:10 p.m.

Duracion: 45 minutos

Ruta de ingreso: AQUI

(copie y pegue el enlace en la barra de direcciones)

Nota: Es necesario hacer el ingreso 15 minutos antes de iniciar la

reunion para autorizar los permisos. su participacion es importante. no
falte.

Beatriz Vela Gomez - Instructor Vocero

Finalizada

Linea de atencién al ciudadano

018000 910270
018000 9106872

© f v o

@SEMAcomunica

GC-F-005 V. 05

www.sena.edu.co


http://sena.territorio.la/recordings.php?idMeeting=1078862-4e

4
SENA

y/\Vu

= Sesion en linea &quot;Tipos de estrategias de ventas&quot;

Sgn Sqnature  Statun
Fuente Panws Dune Emoen dove spn

El empleo
s — ﬁ esdetodos | Mintrabajo

——_—
B Sesion en linea
e —— Actividad de proyecto 9
Ty “Formulacion de estrategias de ventas”
2374742

k-]
| SENA

© f v o

@SENAcomunica

www.sena.edu.co

_——
- T
p s ’ Acceubades o naceiario meestn

Fuente Pt [ ag0be sgn

“Formulacion de estrategias de ventas

(coHMO cQut 4COMO LO 4~ou|e~ LO HARA
1 cstamos? 2 aueremos? LOGRAREMOS? Y CUANDO?

éCudles van a ¢Cémo vamos L
ser los objetivos organizarnos
y metas? vamos a aplicar para aplicar
ograr los todas las
4C6mo estamos 2Qué queremos obj ac esy
actualmente? lograr? estrategias?

Quién, cudndo

9
- Haga cic para agregar notas

e W Accribades o n

| = [

para buscar

Fotos o pantallazos del seguimiento a la asistencia:
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Correo electr Rol
alexandramil Aprendiz

|kathevm118. Aprendiz

mauricio-.log Aprendiz
angie.u.mor¢ Aprendiz
romeroangie Aprendiz
bvela@ miset Instructor

|be|i|as‘[ra@g Aprendiz

ryanl0city@ Aprendiz
carlosf.lozan Aprendiz

Ciarayulianar Aprendiz

duartetorres Aprendiz

doris_nm@h Aprendiz

5a501204@h Aprendiz

eatorres25& Aprendiz

Elkincg2017¢ Aprendiz

egcarolinagg Aprendiz

|herozatrocorAprendiz

ianmuguamc Aprendiz
janethtupaz( Aprendiz
eletrosSjctvi Aprendiz
juliethsilva07 Aprendiz

jtierradentra Aprendiz

lauratmunoz Aprendiz

nama_2023¢ Aprendiz

carolina.olive Aprendiz

pardoangelic Aprendiz

marce_2698 Aprendiz

lisetj-orozcol Aprendiz

lisneymejiad( Aprendiz

laviios25@ o1 Aprendiz

alejandravfl Aprendiz

|mariaisabelv Aprendiz

majepaga2d Aprendiz

nancycarvaje Aprendiz

hannaups@Ft Aprendiz

Estebanvilleg Aprendiz

alejamerchal Aprendiz

|sandracrispir Aprendiz

www.santiag Aprendiz
jhoanny0823 Aprendiz

|soniaserje@ I Aprendiz

bracamontey Aprendiz

|yenavip3199 Aprendiz

1 |Nombre del r Reporte registro de ingresos

2 |Cadigo de fic 2374742

3 |Nombre de fi GESTION DE MERCADOS (2374742)

4 |Tipo de cursc Titulada

5 |Medalidad  Virtual

6 |Regional REGIONAL VALLE

7 |Centro de for CENTRO AGROPECUARIO DE BUGA

& |Nombreyap

9 |Rango fecha 3/8/2021 - 3/8/2023

10 |Rol en la fich

11 |Identificacior

12 |Fecha de ger 13/7/2022

13 |Tipo Identificacidr Nombre y apellidos

14 |CC "1022935916 ALEXANDRA MILENA ESTUPIRIAN IBAREZ
15 |[CC rlD?2650219|ALISON CATHERINE VALENCIA MUNOZ
16 |CC 1093786527 ALVARO MAURICIO LOPEZ PEREZ

17 |CC 1122133185 ANGIE SHIRLEY USECHE MORENO

18 |CC "1005753928 ANGIE VANESSA ROMERO CHACON
15 |CC 31204365  BEATRIZ VELA GOMEZ

20 |CC rl?BSSDSS BELISARIO FRANCISCO LASTRA IBARRA
21 |CC "1019097345 BRYAN LOPEZ STIVENS

22 Tl "1003408454 CARLOS FARID LOZANO ACOSTA

23 |CC 1007588718 [CIARA YULIANA MONSALVE RAMIREZ
24 |CC 1002331692 |CRISTINA LIZETH DUARTE TORRES

25 |[CC 1030545510 DORIS GARZON COBOS

26 |CC 52841241 |[DUDLEY YADITH ESPINOSA ROJAS

27 |CC 1050444552 [EDUARDO ANDRES TORRES SANTOS
28 |[CC 3829222 ELKIN RAFAEL CAICEDO GUARDO

29 |[CC 1047226592 ESTEICY GUTIERREZ RADA

30 |TI |'1I}07960-632 FABIAN DE JESUS TROCONIS HEROZA
31 |CC "1087493118 VAN ANDRES MUNOZ GUTIERREZ

32 |CC "1082105848 JANETH DEL SOCORRO VELASCO TUPAZ
33 |CC "1006306514 JEAN CARLOS TANGARIFE VILLEGAS
34 |CC "1193566497 JHURANIS JULIETH SILVA GARRIDO
35 Tl 1004251224 [JUAN JOSE TIERRADENTRO CANCHON
36 |CC 1129575338|LAURA TERESA MURNOZ SANCHEZ

37 |CC 1070548085 LEIDY BIBIANA MAYORGA ARIAS

38 |CC 1014212389 |LEIDY CAROLINA ALARCON OLIVERA
39 |CC 52290570 |LIDA ANGELICA PARDO OLARTE

40 [CC 1098647041 | LILIANA MARCELA GOMEZ IBANEZ
41 |CC 1030573655 | LISET YESENIA OROZCO MUNOZ
42 |[CC 1030637652 |LISNEY MEJIA FORERD
43 |CC 1003716241|LUIS JAVIER OSORIO MADRID
44 |CC 1128436036 MARIA ALEJANDRA VELASQUEZ FLOREZ
45 |[CC rlDDl?492ﬁD MARIA ISABEL VILLADA CASTRO
46 |CC "1004122606 MARIA JESUS PAYARES GARCIA
47 |CC 1006453420|NANCY YOHANA CARVAJAL OLAYA
48 |CC 52782572 |NINIJOHANMNA AREVALO RODRIGUEZ
43 |CC 1038412775 | RAUL ESTEBAN VILLEGAS CUERVO

30 |CC 1102371179 RUBBY ALEJANDRA MERCHAN PITA
51 |CC r6350?153 |SANDRA CRISPIN JIMENEZ

52 |CC "1234640842 SANTIAGO FELIPE GARCIA GUERRA
53 |CC "1053852781 SINDY DANIELA CASTARNO OROZCO
54 |CC r1082862649|SONIA PATRICIA SERJE RODRIGUEZ
55 |CC "1001682701 VALERIA BRACAMONTE PAJARQ

56 |CC [1050968840]YENILSA AVILA PENA

57 |CC "1036651763 YERALDIN SALDARRIAGA LOTERO
Linea de atencién al ciudadano: 018000 910270

Linea de atencién al empresario: 018000 910682

gerinnsaldar Aprendiz

f

Estado Total dias qu Ultimo ingresc
Formacion 174 13/7/2022
Formacin 24 21/10/2021
Formacién 98 8/7/2022
Formacisn 110 12/7/2022
Formacisn 133 13/7/2022
Sinestd 1| [242 l13/7/2022
Formacidn 6 19/8/2021
Formacién 65 3/7/2022
Retiro volunt'3 31/8/2021
Formacién 11 13/9/2021
Formacion 102 9/7/2022
Formacién 116 11/7/2022
Formacion 8 14/9/2021
Formacién 11 3/1/2022
Formacién 10 24/6/2022
Formacién 93 2/7/2022
Formacién 44 17/2/2022
Formacién 60 6/5/2022
Formacién 130 13/7/2022
Formacién 101 28/6/2022
Formacién 155 11/7/2022
Retiro volunt'1 17/8/2021
Retiro volunt'19 1/10/2021
Formacion 113 13/7/2022
Formacién 20 8/2/2022
Formacion 48 29/6/2022
Formacién 5 2/9/2021
Formacién 10 14/9/2021
Formacién 21 27/9/2021
Formacién 2 19/8/2021
Formacién 55 30/6/2022
Formacién 2 24/8/2021
Formacién 204 12/7/2022
Formacion 57 3/6/2022
Formacién 24 20/3/2022
Formacién '35 25/10/2021
Formacién 36 13/7/2022
Formacién 56 2/6/2022
Formacién 99 11/7/2022
Formacién 85 13/7/2022
Formacién 51 29/6/2022
Formacién 90 6/7/2022
Formacién 39 3/4/2022
Formacién 102 10/7/2022
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Enlace a drive con documentos utilizadoS eh la ejecucidon de la formacion: guias de
aprendizaje, instrumentos de evaluacion y demads por cada una de las fichas en las cuales
ha participado.

Demas que considere necesarias para evidencias el cumplimiento de las obligaciones
contractuales.

BEATRIZ VELA GOMEZ
» fecha de inicio: 08 de Julio del 2022 - Techa de vigencia: o1 de Diciembre del 2022

Asunto: Avanzamos en la fase ejecucidn lll, Actividades de Proyecto 10

Avanzamos en la fase ejecucion Ill, Actividades de Proyecto 10

magen SEMA

Actividiad de Fropecio 10: ) : )
Realizar prschas. del Cordial saludo apreciados aprendices.
producto yfo servido.

Hoy es sabado y quierc desearles un
fin de semana cargade de mucho
bienestar para que disfruten al lado de
sus seres queridos. al mismo tiempo
los motivo para que sigan con esa
misma actitud que han mostrado
desde el inicic del programa,
observando el avance del proceso formative veo a algunos atrasados,
los anime a revisar las calificaciones y asi saber gque tienen pendients
para hacer los ajustes pertinentes de las actividades de proyecto.

Los felicito por ese compromiso e interés que han mostrado por el
programa, espero sigan asi hasta el final. Progreso calificaciones

Cordialmente,

Beatriz Vela Gomez - Instructor Vocero

BEATRIZ VELA GOMEZ
fecha de inigio: 01 de Julio del 2022 - fecha de vigencia: o1 de Diciembre del 2022

Asunto: Inicio Actividad de Proyecto 10: Realizar pruebas del producto y/o servicio

Inicio Actividad de Proyecto 10: Realizar pruebas del producto
vio servicio

magen SEMA

Activided de Proyedo 10:
Realizar e Cordial saludo apreciados aprendices.
prodiscto yio serido
Iniciamos la Fase de Ejecucion con la
actividad de proyecio 10, en esia
" oporiunidad las tematicas seran: definir el
/ I producto y/o servicio. se aplicaran prusbas a
productos o servicios. se evaluara =l impacto
de la exhibicién entre otras.
Fecha de inicic: Julio 01 de 2022 - Fecha de finalizacidm: Julic 21 de 2022

Actividades

AP10-EV01- Foro "Desarrollo de nuevoes productos - Ciclo de wida™.
AP10-EVDZ2- Cuestionario. "Realizar pruebas del producto ywo servicio™
AP10-EVO03- "Proceso Integral Desamollo de Muevos Productos™.

AP10-EVD4 - SALUD OCUPACIOMAL. “Paralelo enfre coordinacion fina y
gruesa’.

Instrucciones: Revisar la carpeta de actividad de proyecto vy matenales de
formacidn, asistir a las sesiones en linea programadas cada semana, realizar las
evidencias y enviarlas por el espacio asignado. es de relevancia leer la guia de
aprendizaje.

Ruta para enwviar las evidencias: Contenido del curso / Proyecto / Fase 3
Ejecucién / Actividad de proyecto 10

Materiales de estudio: OA como son: Pruebas de Mercadeo, Evaluacion de la
exhibicion comercial, Pruebas de mercadeo en la practica, Mofricidad y Pausas
activas para vivir bien_

Los inviti@ a seguir irabajando con entusiasmo y dedicacion., esiamos en
el camino para lograr el objetive trazado, no desfallezcan en esta senda llena
de conocimisnto, animo!!

Cordialmente,

Beatriz Vela Gémez - Instructer Vocero
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SENA

e BEATRIZ VELA GOMEZ

- fecha de inicio: 01 da Julio del 2022 - fecha de vigencdia: o1 de Diciembra del 2022

Asunto: Inicio Fase |l Ejecucion

Inicio Fase Il Ejecucion

Cordial saludo estimados aprendices.

Acorde con la fecha establecida en el
\ cronograma del programa inicia la Fase
| Il que es Ejecucién.
I.l Como aprendiz se espera que desarrolle
! competencias mediante la revision de
los contenidos tematicos y el aporte de
evidencias relacionadas con la
implementacion de accionss de
penetracion del producto o servicio, la
- gestion de superficies en los puntos de venta segun estrategias de
g exhibicién, la negociacién y manejo de contactos comerciales segun
condiciones del mercade y politicas de la empresa. la direccion del
talento humano segun niveles de rendimiento y la aplicacion de técnicas
de cultura fisica para el mejoramiento de su expresion corporal vy
desemperio laboral.

Fecha de Inicio: julio 01 de 2022 - Fecha de finalizacion: diciembre
01 de 2022

Las actividades de proyecto a desarrcllar son:

= AP 10 Realizar pruebas del producto yo servicio

= AP 11 Administrar acuerdos comerciales segin condiciones del
contrato

= AP 12 Supervisar el equipo de trabajo
AP_13 Implementar el plan de distribucién y venta del producto yio
servicio

Cordialmente,

Beatriz Vela Gomez - Instructor Wocero

o= BEATRIZ VELA GOMEZ
P facha de inicio: 30 de Junio def 2022 - fecha de vigencia: 15 de Julio del 2022

Asunto: CIERRE ACTIVIDAD DE PROYECTO 9

CIERRE ACTIVIDAD DE PROYECTO 9
Fecha de inicio 31-06-22 finaliza 30-06-22

Imagen SENA

el Cordial saludo estimados aprendices.
Hoy finalizamos las actividades de
proyecto 9, enfocada en definir el plan
de mercadeo, con extrafieza observo un
grupo pequefio de aprendices que no
han dado cumplimiento a lo establecido
en el cronograma de estudio, por ello les
recuerdo. para poder aprobar el programa de formacion es necesario
tener aprobados todos los Resultado de Aprendizaje (RAP) establecidos
en la guia de aprendizaje, quienes deseen nivelar las actividades que
tengan pendiente me lo hacen saber para habilitar los enlaces, A
continuacion haciendo clic AQUI podran visualizar el progreso de sus
calificaciones.

Cordialmente,

Beatriz Vela Gomez - Instructor Vocero
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SENA

BEATRIZ VELA GOMEZ

i facha de inizio: 20 da Junio ded 2022 - fecha de vigencia: 15 de Julio del 2021

Asunto: CIERRE FASE Il PLANEACION

CIERRE FASE Il PLANEACION
Fecha de inicio 16-09-21 finaliza 30-06-22

Imagsen SEMA

Cordial saludo estimados
aprendices.

Felicitacionas a todos los
aprendices gue con su esfuerzo,
! disciplina

)
dedicacion APROBARON la Fase
Il Planeacién, a continuacion,
relaciono el grupo:

ALEXANDRA MILENA ESTUPINAN IBANEZ  |ALVARO MAURICIO LOPEZ PEREZ

ANGIE SHIRLEY USECHE MORENO ANGIE VANESSA ROMERO CHACON
JANETH DEL SOCORRO VELASCO TUPAZ [JHURANIS JULIETH SILVA GARRIDO
SANTIAGO FELIPE GARClIA GUERRA SINDY DANIELA CASTANO OROZCO

BRYAM LOPEZ STIVENS
Mota aclaratoria: Las actividades correspondientes al area de Inglés se tendrdén en
cuenta las que fueron enviadas durante la fase planeacién (pendientes de
calificacion a la espera de instructor).

Cordialmente,

Beatriz Vela Gomez - Instructor Vocero

a BEATRIZ VELA GOMEZ
f" facha de inicio: 24 de Junio del 2022 - fecha de vigencia: 20 de Junio del 2022

Asunto: Progreso calificaciones

Avanzamos en la Act. de Proyecto 9 "Elaborar el Plan de Accion de
Mercadeo™

Imagen SENA

Artividad de Proyecto 09:

SRR Cordial saludo estimados aprendices.

Hoy actualice las calificaciones vy
consideré pertinente compartidas dado
que el 30 de junio terminamos la
actividad de proyecto MNo. 9
correspondienta a la fase de planeacion.
el 1o. de julio pasamos a la fase de
ejecucion y es necesario haber aprobado todos los Resultados de
Aprendizaje (RAP), entonces, invito a nivelar lo que tengan pendiente
porgue una vez se cieme la fase de planeacion no podran enviar
evidencias, de manera que aprovechen estos dias para completar los
faltantes, también, recordarles mi acompafiamiento en este camino, si
necesitan apoyo para el desarrollo de las actividades, solo es cuestion
de hacérmelo saber, estaré a sus drdenes.

Cordialmente,

Beatriz Vela Gomez - Instructor Vocero

Progreso calificaciones
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